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Im Herbst ist JuDerm aus Gründen der Datensicher-
heit auf das Analyse-Tool „Matomo“ umgestiegen. 

Im Zeitraum vom Januar bis Dezember 2018 wurden 
27.200 Besuche registriert. In der Spitze waren das 
2.910 Besuche pro Monat.

2018 wurden 83.200 Seiten aufgerufen. 

Mit 8.200 Aufrufen war die Seiten „Weiterbildung 
in der Dermatologie“ Spitzenreiter.
Die Kontaktdaten der Deutschen Hautkliniken wur-
den knapp 8.000 Mal aufgerufen.
Die Seiten der Workshops „Fit für die Praxis“ wur-
den 3.700 Mal besucht.
Großes Interesse finden auch unsere FAQ. Z. B. 
wurde „Wie kann man Dermatologie studieren“ 
2.300 Mal gesehen und „Wie werde ich Dermatolo-
ge“ ebenfalls 2.300 Mal.
Unser Beitrag „Dermatologie im Studium“ wurde 
1.900 Mal besucht.

Mit 7,5 % der Gesamtzahl der Besuche sind die USA 
Spitzenreiter der ausländischen Interessenten.

Jan – Dez 2018



Da wir aktuell keine nutzerbezogenen Daten erheben, 
sehen Sie anbei die Werte aus 2016.

Die Geschlechter-Quoten sind nahezu ausgeglichen.

Wir erreichen genau die Altersgruppen, denen unser 
Augenmerk am meisten gilt: 18 bis 34 Jahre. Das sind 
Abiturienten, die ein Studium beginnen, Studieren-
de in der Regelstudienzeit, Ärztinnen und Ärzte in der 
Facharzt-Ausbildung sowie frisch Niedergelassene.



Ziel der SEO-Aktivitäten war und ist  JuDerm bei relevan-
ten Suchanfragen möglichst in die Top 10 zu bekommen.

Zentrales Anliegen ist es, studierende und interessierte 
junge Menschen zu erreichen, die Suchanfragen stellen 
wie:
• wie werde ich Dermatologe
• Dermatologie studieren
• Weiterbildung Dermatologie
• arbeiten als Dermatologe

„Wie werde ich Dermatologe?“
23.000.000 Ergebnisse, JuDerm auf Position 2!

Natürlich ist es nicht möglich Dermatologie zu studie-
ren, gesucht wird mit dieser Frage allerdings dennoch:  
JuDerm.de unter 88.700 Ergebnissen auf Position 2  
und 3.

Suchanfrage:  „Weiterbildung Dermatologie“
303.000 Ergebnisse, JuDerm auf Platz 1.

„Arbeiten als Dermatologe“ 
749.000 Ergebnisse, JuDerm auf Platz 1.
(ohne Abb.)



Facebook

Abonnenten: 229
aktuelle Reichweite: 367
Interaktionen (letzte 6 Wochen): 139
Top-Beitrag: WBA mit Kind (Dr. Schaarschmidt)

to do´s : 2014 – 2015

SEO

Optimierung des Portals für Suchmaschinen

Erarbeitung der Kernanliegen des Portals und Umsetzung in  

redaktionelle Beiträge, Keywords und Linkstruktur



YouTube

im September 2014 produzierte JuDerm seinen ersten 
Video-Bericht über die Tagung der Berliner Dermatolo-
gen.

Seitdem ist die Zahl der Video-Beiträge nahezu explo-
diert. Aktuell befinden sich 54 Videos auf dem Kanal.

Abonnenten: 8
Aufrufe insgesamt: 15.450 
Aufrufe 2018: 4.030

Top-Videos: 
Imagefilm „Hauptgewinn“  2.738 Aufrufe
Interviews:
Dr. Stavermann 1035
Prof Nashan 1034
Prof. Enk 707
Dr. Pierchalla 546
Dr. Schwichtenberg 525
Dr. Peter 430
Dr. Salzer 428
u.a.m.



Workshop-Reihe:   „Fit für die Praxis“

Bereits der erste Workshop war in kürzester Zeit ausver-
kauft!

Auf der „Fobi“ 2016 in München startete JuDerm ihr neues 
Fortbildungs-Format „Fit für die Praxis“.

Für die jüngeren Dermatologinnen und Dermatologen ein 
spannender Einblick mit Tipps und Tricks für 

• ambulantes Operieren
• korrekte Leistungs-Abrechnung 
• Praxismanagement 
• Team-Optimierung 
• Auflichtmikroskopie
			   u.a.m.

2018 veranstaltete JuDerm 6 Workshops in verschiedenen 
Städten Deutschlands. Pro Workshop kamen zwischen 15 
und 20 Teilnehmerinnen und Teilnehmer.

F i t  f ü r  d i e  P r a x i s
> Ambulantes Operieren

26. - 27. Oktober 2018 in München

PROGRAMM

Freitag 26. Oktober 2018 

17:00     Begrüßung  Dr. med. Pia Girbig, Mannheim
17:15 Morbiditätsentwicklung bei Hauttumoren:  

Operationspflichtige Hautveränderungen – ein Überblick
 Dermatochirurgie-Intensiv-Workshop: 

Ambulantes Operieren – Probleme und Lösungen 
Dr. med. Christoph Löser, Ludwigshafen

20:00 Gemeinsames Abendessen

Samstag 27. Oktober 2018

09:00 Von der Genehmigung bis zur Begehung – Welche Anforderungen muss ich erfüllen? 
Dr. med. Grit Richter-Huhn, Dresden

10:30 OP-Leistungen: Korrektes Abrechnen nach GOÄ – Praxisnahe Beispiele  
Dr. med. Pia Girbig, Mannheim

11:15 Pause
11:30 OP-Leistungen: Korrektes Abrechnen nach EBM – Praxisnahe Beispiele  

Dr. med. Pia Girbig, Mannheim
13:30 Mittagessen
14:30 IGeLn, aber richtig – Kommunikation bei Selbstzahlerleistungen 

Kristin Rosenow                  
16:30 Ende der Veranstaltung

Tagungsort:
Hotel Vitalis
Kathi-Kobus-Strasse 22
80797 München
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Für aktuelle Informationen und weitere Details besuchen Sie bitte 
unsere Website:  
> http://www.juderm.de//fortbildung/fit-fuer-die-praxis.html

Mit freundlicher Unterstützung durch
Lilly: 6.000 € und  Jenapharm: 4.000 €



„Ich mach Derma, weil ...“

Neben den Workshops, Video-Interviews und diversen  
Artikeln auf unserer eigenen Website oder als Gastbeiträge 
in diversen Fachzeitschriften sind Kampagnen eine wichti-
ges Format. 

In den letzten Jahren haben wir mit Themen wie
„Niederkommen oder Niederlassen“ (2014) oder 
„Ich mach Derma, weil ...“ (2016) einiges Interesse geweckt.

Mit „Ich mach Derma, weil ...“ konnten wir auf der FOBI 
2016 innerhalb von nur zwei Tagen mehr als 50 junge Der-
matologinnen und Dermatologen portraitieren und deren 
Begründung notieren, wieso sie „Derma machen“.

Die Aktion wurde in Echtzeit auf  JuDerm.de und auf der 
Facebook-Seite von JuDerm begleitet.



Gemeinsam sind wir stärker! 

Bereits im Mai 2015 realisierten wir eine Interview-Reihe 
auf der 48. Tagung der DDG in Berlin. 

Die Kampagne möchte mehr Nähe der beiden großen  
Gesellschaften BVDD und DDG in der Nachwuchsarbeit 
erreichen. Dazu wurde zunächst das Thema „Pflichtjahr 
in der dermatologischen Praxis, ja oder nein“ erör-
tert.

JuDerm fragte sowohl die wichtigsten Repräsentanten 
als auch Weiterbildungsassitenten (WBA) und Studieren-
de nach ihrer Meinung.

Im Jahr 2017 nutzte JuDerm wiederum die Berliner 
DDG-Tagung um Repräsentanten der beiden dermatolo-
gischen Gesellschaften die Frage zu stellen:
„Die Forschung prognostiziert in den nächsten 10 Jahren 
eine enorme Zunahme von Hautkrankeiten. Sind wir 
darauf vorbereitet?“
Die auf dem YouTube-Kanal geposteten Videos wurden 
mittlerweile mehrere tausend Mal angesehen.



Responsive Design für JuDerm.de

Seit Mitte 2017 ist die JuDerm-Site „responsive“. 
Seitdem steigt die Zahl der Zugriffe via Smartphone 
deutlich.
Heute können wir davon ausgehen, dass etwa die Hälfte 
aller Zugriffe auf unser Portal via Smartphone geschieht.



JuDerm Team

Anfang 2011 haben sich sechs Dermatologinnen im 
BVDD zu einer Arbeitsgemeinschaft zusammengefun-
den, um sich dem Thema der Nachwuchsgewinnung zu 
widmen. Die Leitung der Gruppe hat Dr. Thyra Bandholz, 
die für JuDerm im Vorstand des BVDD sitzt. Mittlerweile 
ist die Gruppe auf 11 Personen angewachsen und bietet 
diverse Angebote speziell für junge Dermatologen.

Im Sommer wurde die WBA-Gruppe um Dr. Dorit Düker 
gegründet, um sich gezielt auf die spezifischen Themen 
der WBA zu konzentrieren.



Kooperations-Formate

JuDerm wendet sich mit Kooperations- und Förderanfra-
gen an Unternehmen und Einrichtungen. Mit der Indu
strie sehen wir folgende Möglichkeiten der Kooperation:

Advertorial
Interview oder redaktionell aufgemachter Infotext zum 
Schwerpunktthema des Anzeigenpartners, mehrfache 
interne und externe Verlinkung zur Erhöhung der  
Google-Visibilität, Kontaktdaten, kleines Werbebanner im 
Layout, zusätzliche Publizierung über soziale Medien
Vorteile: Hoher inhaltlicher und informativer Wert, stär-
kere Wahrnehmung, Verbreitung über soziale Medien

Preis: ab 300 € monatlich bzw. 2.500 € pro Jahr



Anzeige / Banner
Für Ihr Werbebanner stehen diverse Platzierungen auf 
der JuDerm-Seite zur Auswahl.
Sehen Sie hierzu unsere Banner-Preisliste unter JuDerm/ 
Downloads.

Preis: ab 200 € monatlich bzw. 2.000 € pro Jahr



Veranstaltungssponsoring
• Allgemeine Kostenbeteiligung oder Bereitstellung von 

Goodie-Bags, Catering, Unterkunft, Fahrkosten etc.
•	Auflistung bzw. Nennung als Partner auf der Webseite 

bei redaktioneller Ankündigung und Berichterstattung 
•	Werbung auf der Veranstaltung in Form von Aufstel-

lern, Flyern, Plakaten o.Ä. 

Höhe des Sponsorings: Verhandlungssache

Kampagne, Film etc.
Sponoring-Hinweis im Abspann des Films.

Preis: Verhandlungssache

F i t  f ü r  d i e  P r a x i s
> Ambulantes Operieren

26. - 27. Oktober 2018 in München

PROGRAMM

Freitag 26. Oktober 2018 

17:00     Begrüßung  Dr. med. Pia Girbig, Mannheim
17:15 Morbiditätsentwicklung bei Hauttumoren:  

Operationspflichtige Hautveränderungen – ein Überblick
 Dermatochirurgie-Intensiv-Workshop: 

Ambulantes Operieren – Probleme und Lösungen 
Dr. med. Christoph Löser, Ludwigshafen

20:00 Gemeinsames Abendessen

Samstag 27. Oktober 2018

09:00 Von der Genehmigung bis zur Begehung – Welche Anforderungen muss ich erfüllen? 
Dr. med. Grit Richter-Huhn, Dresden

10:30 Pause
10:45 OP-Leistungen: Korrektes Abrechnen nach EBM und GOÄ – Praxisnahe Beispiele  

Dr. med. Pia Girbig, Mannheim
13:00 Mittagessen
14:00 IGeLn, aber richtig – Kommunikation bei Selbstzahlerleistungen 

Kristin Rosenow                  
16:30 Ende der Veranstaltung

Tagungsort:
Best Western Atrium Hotel
Landwehrstr. 59
80336 München
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Für aktuelle Informationen und weitere Details besuchen Sie bitte 
unsere Website:  
> http://www.juderm.de//fortbildung/fit-fuer-die-praxis.html

Mit freundlicher Unterstützung durch:




